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PASION
DISTINGUIDA

Collectability es el proyecto personal del experto John Reardon.
La comunidad dedicada en exclusiva a Patek Philippe se consolida
como referencia en el universo vintage

TEXTO ANDRES MORENO
FOTOS CORTESIA

UNCA ES FACIL emprender una

aventura en solitario. Para conseguir-

lo hay que tener una inusual mezcla

de valor y cerebro y ser capaz de dar

un gran paso adelante. En esta tesitu-
ra se encontraba el estadounidense John Reardon,
uno de los grandes expertos de relojes histdricos de
Patek Philippe. “He estado dandovueltasalaideade
trabajar por mi cuenta en los tltimos 10 afios, pero,
visto en perspectiva, sabia que no estaba prepara-
do para ello. Para crear tu propio negocio necesitas
el apoyo y la confianza de la familia y amigos en un
grado que nunca hubiese imaginado”, nos comenta
el propio Reardon. Alude a Collectability, un portal
deinternet dedicadoalahistoriadela Gran Damade
Ginebra. La creacién de Collectability supuso el alti-
mo paso de una carrera dedicada en exclusiva a pie-
zas histdricas con la venerable casa ginebrina como
protagonista principal.

Reardon inicié su pasién por los relojes en la
etapa adolescente. Sus primeros pasos los dedic
a montar y desmontar relojes de bolsillo y pared.
Ma4s tarde, llegé la oportunidad de trabajar como
voluntario enun museo cercanoasu casaydisfrutar
de piezas antiguas. “Nunca llegué a imaginar que
esta aficién acabaria convirtiéndose en mi modo
de vida”. El paso al mundo laboral llegé en 1997 con
Sotheby’s. “Comencé en el escalén mds bajo de la
compailfa. Era el chico encargado de llevar los cafés
alos especialistas y etiquetar las piezas; eso si, tenfa
un poco de suerte”. Recuerda con carifio la elabora-
cién de los archivos de relojerfa antes de la era digi-
tal. “Mi labor consistia en tomar catdlogos antiguos
eirrecortando cada uno los relojes para pegarlos en
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CIA VINTAGE

Reardon ha encontrado todos
los ingredientes vy, sobre todo,
las piezas historicas para
generar omunidad online
de a la Gran Dama.
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fichas individuales. Después apuntaba el precio al-
canzado por cadareloj, quién habfa sido suvendedor
y quién lo habia comprado. Hice este trabajo duran-
te cientos de horas y me ayudé a aprender dos cosas
fundamentales. Primero, que Patek Philippe era el
granreyde este mundo. Ademds, me ayudé muchoa
familiarizarme con los nombres de los grandes pro-
tagonistas del sector de las subastas. Ahora tengo la
suerte de considerar mis amigos a muchas de estas
personas que solo conocia por entonces en las fotos
delos catdlogos”.

La sola mencién de Patek Philippe es la mejor
excusa para que Reardon despliegue todo su cono-
cimiento y amor por la firma. “Desde el inicio de mi
carrera he estado obsesionado con Patek Philippe y
no he parado de leer y estudiarla. Vivia y respiraba
para Patek Philippe, iy todavia lo hago!”. El suefio
de Reardon pasaba por trabajar parala Gran Dama,
tal como se hizo realidad en el afio 2000. “Recibi la
llamada de una misteriosa headhunter que estaba
reclutando gente para trabajar en Patek Philippe.
Pronto me vi siendo entrevistado en Henri Stern
Watch Agency, la sede americana de la casa, por su
presidente en aquel momento, Hank Edelman, y la
vicepresidenta Tania Edwards. La gente de la firma
era tan impresionante como sus relojes: auténticos,
realistas, conservadores: simplemente los mejores
de todo el negocio. Tenia claro que queria trabajar
alli, incluso aunque tuviera que rebajarme el sueldo.
Vivirunsuefionotiene nada quever conel dinero: es
seguir tu pasion”.

Durante una década (2001-2011) Reardon estu-
vo trabajando para la casa ginebrina en suelo esta-
dounidense en labores de marketing y ventas para
después volver al mundo de las subastas, esta vez de
lamano de Christie’s. Entonces comenz6 a dar for-
ma al que serfa su proyecto mas personal, Collecta-
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bility. “Cuando llevas mucho tiempo en subastas te
das cuenta de ciertos detalles significativos. El mds
llamativo es que las subastas de relojes representan
menos del 1% de la facturacion de las grandes casas.
Las casas estdn volcadas en el mundo del arte y los
relojes no dejan de ser una especie de divertimento”.
Por otraparte, “nome quitabade la cabezalaideade
dedicarme en exclusiva alos relojes, ymas concreta-
mente a Patek Philippe”. Pero el impulso de su circu-
lomaés cercano fue decisivo paradar el paso.

El portal de Reardon se centra en la compra y
venta de piezas histéricas de Patek Philippe, pero
hay mds. “Nuestro primer objetivo es educar. Cuan-
do la gente conozca mejor la marca y sus valores,
masfacil serd paraellos comprar yvender piezas. No
buscamos el beneficio rapido. Nosinteresanmas los
valores de compromiso y confianza, los mismos que
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DE EXTREMA CURIOSIDAD Y DESEO

Arriba, de izg. a dcha.: Un portentoso pocket doble
split second de Patek con el sello de Tiffany. El reloj
de mesa solar Ref. 815 fabricado en 1970. Un encen-
dedor de oro y esmalte verde Ref. 9508. Abajo: El
Nautellipse Ref. 3770J del joyero Glbelin, oriundo de
Lucerna. Aquanaut Ref. 5064A de cuarzo de los 90.

identifican a Patek Philippe”. Collectability es un
gran centro de reunién donde los aficionados pue-
den adquiriry vender piezas antiguas, pero también
compartir su pasién comun. Reardon se encuentra
inmerso en el proceso de creacién de un equipo “pe-
quefioymuyformado”, queyacuentaconelespecta-
cular fichaje de Tania Edwards, la anterior vicepre-
sidenta de Henri Stern Watch Agency. “Es alguien

“Mi Aquanaut 5064A de
cuarzo no es el mejor,
pero siempre acaba

en mi muieca. Fue mi
primer Patek y eso es
algo irremplazable”

quehatrabajado paraPatek desde finales delos afios
80. Ellaliderar el equipo de marketing y relaciones
publicas. Es una verdadera enciclopedia humana de
todolo que hahecho Patek Philippe desde 1988

Reardon quiere romper algunos mitos, como el
de solo si eres rico, puedes comprar un Patek anti-
guo. “No estoy de acuerdo. El catdlogo de Collecta-
bility tendrd actualmente alrededor de un centenar
de piezas. Las mas valiosas no aparecen en la web.
Conciertosrelojes es basico mantener la discrecion,
asi como con los compradores”. Hay algunos ejem-
plares de lareferencia 3970, una de las masbuscadas
por lo coleccionistas y cuyos precios no estan al al-
cance de los mortales. “Tenemos ejemplares desde
5,000 ddlares. Me parece increible tener la oportu-
nidad de conseguir fantdsticos relojes vintage por
debajo de los 10,000. Con 50,000 ddlares puedes
empezar tu propia coleccién de Pateks antiguos con
tres o cinco piezas. No necesitas ser millonario”.

Y Reardon apunta noticias que hicieron histo-
ria. “Recientemente compré una caja original que
pertenecié a Henry Graves Jr. La encontré gracias a
su nieto, Pete Fullerton hace 10 afios en su casa. Fue
vendida en Sotheby’s en 2013. Esta caja es exacta-
mente igual a la realizada para el Supercomplication.
También incluye la inscripcién latina en ndcar Esse
Quam Videri (ser mas que parecer) y el emblema fa-
miliar. Dentro de la caja encontramos un juego de
agujasyuncristal con el nimero del movimiento del
reloj parael cual fue realizado. Eraunreloj de platino
destinado a las competiciones de observatorio. Si
tienes un reloj de estas caracteristicas llamame, por
favor. Teharé una ofertairrechazable”.

Es importante recordar el papel que el Super-
complication de Henry Graves Jr. ha tenido en la
trayectoria del propio Reardon, quien fue uno de
los miembros del equipo encargado de la subasta
organizada por Sotheby’s el 2 de diciembre de 1999
y cuyo precio de 11 millones de délares lo convirti6
enelrelojmds carojamds vendidohasta entonces. El
récord serfaluego superado hasta quedar hoy en los
31millonesenlatltimasubastade OnlyWatch porla
version en acero del Grandmaster Chime. ¢Veremos
pronto este récord superado? “Veo muy dificil que
otrorelojlo supereacorto plazo”, nos confiesa Rear-
don. “Pero me gusta que esta opinién quede impre-
sa en un documento, porque tarde o temprano este
récordvolverdacaer”. @
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